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Ana Maria Gomes (PSE ). – O relatório do colega von Wogau, que eu saúdo, é ambicioso. É um 
relatório que reconhece que, apesar dos avanços que já foram feitos na área da segurança e da 
defesa europeia, ainda há muito por fazer e eu concordo com o que o relator disse hoje aqui; o 
processo de construção de uma União da segurança e da defesa tem o potencial para voltar a 
aproximar os cidadãos europeus da União. 
 
Os números do eurobarómetro são claros: 77% dos europeus apoiam uma política europeia de 
segurança e defesa. Mesmo no Reino Unido de onde veio o colega van Orden, e de onde vêm 
alguns dos eurocépticos mais vocais desta casa, o apoio é de 59%. 
 
Mas a ambição deste relatório tem limites, apesar de defender de forma corajosa a criação de 
um orçamento europeu também para as actividades militares da União, apesar de advogar o 
fortalecimento do papel do Parlamento Europeu e dos parlamentos nacionais no escrutínio da 
política de segurança e defesa europeias e apesar de até instar, e bem, a que não se ponham 
de lado avanços nesta área propostos pelo Tratado Constitucional, este relatório limita-se a 
reiterar apoio às iniciativas do Conselho e da Comissão nas áreas decisivas da integração 
industrial e da criação de um mercado europeu de equipamento de defesa. 
 
Lamento que este relatório não vá mais longe e tomo uma posição clara a favor da introdução 
do princípio da preferência europeia no domínio da aquisição de equipamentos de defesa. O 
que está em jogo, a longo prazo, é a autonomia estratégica da União Europeia e o Parlamento 
Europeu nunca foi até hoje capaz de apresentar a sua própria visão neste domínio. 
 
Senhora Presidente, não devíamos deixar-nos cegar pelo dogma do mercado. É fundamental 
não esquecer o que nenhum dos nossos amigos e parceiros em todo o mundo não esquece, as 
implicações estratégicas e políticas desta área industrial. 
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